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Der Ausbildungskompass bietet detaillierte Informationen Uber die Bildungsmdglichkeiten und
Ausbildungseinrichtungen in Osterreich. Informieren Sie sich unter www.ausbildungskompass.at.
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KURZINFO

Das Fachhochschulstudium Business Development & Sales Management bildet Expert*innen im Bereich der
Geschaftsfeldentwicklung, Fihrungspersonen in Verkaufsorganisationen und Berater*innen im Bereich des
Vertriebsmanagements aus. Der Fokus liegt auf dem Business-to-Business Bereich.

Ausbildungsart Masterstudium (FH)

Dauer 4 Semester

NQR Level 7

Form Berufsbegleitend

Voraussetzungen . abgeschlossenes facheinschlagiges Bachelorstudium oder vergleichbares

Studium oder
. gleichwertige facheinschlagige berufliche Qualifikationen und Berufspraxis

Abschluss Master of Arts in Business (MA)

Berechtigung Zugangsberechtigung zu facheinschlagigen PhD-Studien

Gruppe Wirtschaftswissenschaften (FH)

URL https://www.fhwn.ac.at/studiengang/business-development-und-sales-management

AUSBILDUNGSBESCHREIBUNG

Lehrinhalte:

) Strategisches Management

. Markt- & Branchenanalysen

. Vertriebskonzeption, Vertriebspychologie

. Betriebswirtschaftliche Unternehmensanalysen

. FUhrungsstrategien

. Verkaufstraining: Gesprachsfiihrung, Kundenanalyse
. Auftritt & Visualisierung im Vertrieb

. Angebots & Porfoliomanagement
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. Vertriebscontrolling & Forecasting

. Customer Touchpoint Management

. Opportunity & Relationship Management

. Rechtliche Aspekte im Vertrieb & Geschaftsfeldentwicklung
. Business Creation (EN)

. English for Sales Manager (EN)

. Economics of Strategy & Competitiveness (EN)

. Business Development Challenge

Berufsfelder:

Aufgaben und Tatigkeiten z. B. als Sales Managerin, Key Account Managerln, Vertriebsorientiertes B2B
Produktmanagement, Vertriebsleiterln, Vertriebsberaterin, Business Development Managerin, sowie in den
Bereichen Change Management, Global Sales Development, Marketing und Vertrieb.

AUSBILDUNGSINSTITUTE

Niederosterreich

Fachhochschule Wiener Neustadt

Adresse: 2700 Wiener Neustadt, Johannes Gutenberg-Strasse 3
Telefon: +43 (0)5 0421 1

Email: office@fhwn.ac.at

Webseite: https://www.fhwn.ac.at/

BERUFE NACH ABSCHLUSS

. Category-Managerin

. Exportmanagerin

. Key Account Managerin
. Vertriebsmanagerin

IMPRESSUM

Fur den Inhalt verantwortlich:

Arbeitsmarktservice

Dienstleistungsunternehmen des &6ffentlichen Rechts
Treustral3e 35-43

1200 Wien

E-Mail: ams.abi@ams.at

Stand der PDF-Generierung: 23.07.23
Die aktuelle Fassung der Ausbildungsinformationen ist im Internet unter www.ausbildungskompass.at verfigbar!
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